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Regional Sales Manager til Nordic Wing

Nordic Wing sgger en Regional Sales Manager til at drive opsggende salg til
regeringer, offentlige institutioner og militeerindustrien. Vi er en innovativ
veekstvirksomhed med salg, udvikling og produktion af droner. Som Regional
Sales Manager har du ansvaret for at deekke fokusmarkeder, herunder
etablering af lokale samarbejdspartnere, hvor du er med til at sikre fremtidige
ordrer gennem langsigtet samarbejde og teette partnerskaber, hvor kunderne
oplever os som troveerdige, professionelle og hurtigt reagerende.

Vi sgger dermed en Regional Sales Manager med dybe rgdder indenfor B-t-G og
kendskab til strategiske salgsbarrierer. Du er god til at navigere i omraderne indenfor
iseer politik og militeer, hvor du evner at skabe grobund for fremtidige samarbejde og
salg af vores hgjteknologiske produkter.

Du vil i rollen generelt veere i teet dialog med resten af organisationen, da vi gerne vil
skabe gennemsigtige processer, der sikrer en kvalitet, professionalisme samt
lydhgrhed overfor kundernes krav og gnsker. Leveranceforlgb planleegges i
samarbejde med vores logistik- og leveranceteam.

Der vil veere god mulighed for at bidrage i en spaendende virksomhed i hastig vaekst.
Jobbet kreever gode samarbejdsevner, da der er mange interne og eksterne
greenseflader. Regional Sales Managers refererer til den adm. direktar, og der er for
afdelingen en faglig Team Lead, som vil sta for opleering af treening af vores nye
kollega.

Dine primaere arbejdsopgaver:

e Opsggende salg i internationale fokusmarkeder

e Udarbejde markedsplan

e Deltage i salgsmgder med fokus pa afklaring og statte til at hjaelpe
med de fremtidige udfordringer i processerne

e Udarbejde status- og fremdriftsrapportering med fokus pa ordre- og
kundepipeline samt opfalgning pa udestaender, herunder sikre hgj
kundetilfredshed

e Fa en god teknisk forstaelse for produktet

Kvalifikationer:

e Erfaring med direkte, relationsskabende salg

e Gerne erfaring med etablering af lokale samarbejdspartnere

e Gerne viden om leverancestyring og -opfglgning samt
tilbudsgivning

e En teknisk interesse samt en salgs- og kundeorienteret tilgang

e Talmodig og lgsningsorienteret med godt humgr i en relativt ung
teknologivirksomhed
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e Erfaring med registrering i og aktiv brug af CRM-systemer

e Kendskab til Office-pakken, som bruges til rapportering og
kommunikation

e Sprog: Engelsk og gerne andre sprog

Lyder dette som noget for dig? Send gerne en kort motiveret ansggning vedlagt et cv
til jobs@nordic-wing.com

Ansggningsfrist: Ansgg hurtigst muligt. Vi afholder Igbende ansaettelsessamtaler.

Arbejdstid: 37 timer ugentligt on-site. Der vil vaere en del rejseaktivitet forbundet
med arbejdet, ca. 40-60 dage arligt.

Arbejdssted: Hangarvej 2, 3500 Veerlgse samt rejser til udlandet indenfor det
pagaeldende marked.

Startdato: Forventeligt august/september 2024.

Lgnniveau: Lgnpakken bestar af en fast og variabel del atheengig af opnaede
salgsresultater.

Nordic Wing er en dansk droneproducent, der udvikler banebrydende dronelgsninger
til et moderne marked. Nordic Wing ligger i Veerlgse, nord for Kgbenhavn, hvor vi har
produktion, udvikling og salg. Virksomheden har eksisteret i seks ar og skal nu
udvide organisationen til at kunne servicere et hastigt voksende internationalt
marked. Vi leverer integrerede Igsninger fra hardware til service og traening. Vi
henvender os til segmenter indenfor forsvar & sikkerhed, kortleegning & opmaling,
eftersggning & redningsaktioner, samt andre specialsegmenter som landbrug,
byggeri mm.
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